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“Chi si candida
per lavorare qui
non deve pensare
di “cercare”
un’occupazione,
ma il suo Lavoro”

B VERONA
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SPECIALIZZATI IN PROGETTAZIONE DI IMPIANTI TECNOLOGICI
ELETTRICI, TERMOTECNICI, FOTOVOLTAICI E ANTINCENDIO

TECNO Logic: la soluzione giusta per
impianti tecnologici di elevata qualita

L'ingegnere Giancarlo Nalin racconta
|a storia di TECNO Logic, azienda
specializzata nella progettazione

di impianti tecnologici. <Alla fine

del 1999», esordisce il fondatore,

«si concretizza un’'idea maturata

gia da tempo: creare uno studio di
progettazioni e consulenze in grado

di coprire le aree di analisi disattese.
Mi riferisco alla minuziosa analisi

del rapporto costo/beneficio/resa
che, negli impianti tecnologici sia ad
uso domestico che industriale, sono
standard di potenza, taglia e modalita
di posa». In questi 20 anni di attivita
|a forza espressa in prodotti di qualita
si & concretizzata attraverso aspetti
costantemente monitorati, ricercati
migliorati. Ecco i valori essenziali:
FORMAZIONE: Tecnica, legislativa ma
anche organizzativa, umana per 400
ore annue.

COLLABORAZIONE: i colleghi non sono
rivali, collaboriamo con i piti “grandi”

per avere target di riferimento elevati ai
quali ambire.

SPECIALIZZAZIONE: ci focalizziamo su
degli argomenti e di questi diventiamo
veri professionisti esperti. Il “tuttologo”
non Ci serve.

PASSIONE: ¢ la fiamma che alimenta
la motivazione anche quando vengono
meno le motivazioni per continuare.
UMILTA: dal confronto, che Spesso
capita, durante i momenti di
formazione, emerge uno scarso hagaglio
di conoscenza tecnico-normativa.
Questo mi sprona a migliorarmi
ancora. Quando mi valuta una persona
competente o un cliente che ripone

in me fiducia non voglio mai apparire
impreparato.

INVESTIMENTO: facendo il
professionista nel mio settore

non ho mai pensato di diventare
economicamente ricco. La mia
impostazione prevede: al primo posto
la soddisfazione del cliente finale
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a discapito, talvolta, del guadagno
dell'opera e la giusta retribuzione dei
collaboratori, associata alla liberta

di svolgere il lavoro in autonomia

nella programmazione delle attivita
con elasticita nell'orario di lavoro

e ritmi produttivi che permettono
giornate libere. Segue il costante
reinvestimento in piani di miglioramento
di comfort ambientale, riqualificazione
infrastrutturale, software, hardware

e altro ancora. Infine, Nalin rivela:
«Venti anni fa avevo cominciato questo
cammino con programmi e desideri
che nel tempo si sono modificati, ma
se ancora oggi ho voglia di migliorare,
crescere e inventare, significa che ho
ancora molto da dare. Servono nuovi
collaboratori con idee e formazioni
“fresche” che affiancati alle “colonne
portanti” di TECNO Logic, possano
crescere gettando le basi per un nuovo
concetto di consulenza e prestazione
professionale.

183



